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▪ Démographie :
1. 1,38 milliard d’habitants, 2,5 milliards 

prévus en 2050
2. Age moyen : 19,5 ans
3. La seule grande région du globe avec une 

natalité soutenue

1. Pourquoi l’Afrique?  1/2

▪ Création de richesse:
1. Un PIB par habitant en croissance rapide, qui va 

s’accélérer pour les 10+ ans qui viennent
2. Les pays d’Afrique anglophone, soient 600 

millions d’habitants, sont les moteurs de cette 
croissance.
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1. Pourquoi l’Afrique?  2/2

▪ Une évolution culturelle profonde des moins de 30 
ans au sein de la classe moyenne Africaine:

1. Communique en langues universelles 
(Anglais/Français),

2. Accède à l’information globale et communique via 
le digital – L’adoption du mobile est très rapide

3. Une jeune génération très entrepreneuriale et 
mue par la réussite au mérite.

Cette combinaison de facteurs produit une équation 
unique, qui n’existait pas en Asie de l’Est, lors de son 
décollage économique dans les années 1970 et 1980.
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▪ La France bénéficie d’un accès privilégié aux marchés en 
Afrique, grâce à l’U.E. :

1. Négociation avec le continent Africain (AU) pour la mise en 
place de l’AfCFTA, accord de libre échange global, signé à 
date par 54 pays sur 55,

2. Accords de Partenariat Economique en vigueur avec de 
nombreux pays d’Afrique (Centrale, Orientale et Australe, 
Communauté de développement d’Afrique Australe, Côte 
d’Ivoire, Ghana),

3. Union douanière de 5 pays d’Afrique Australe (SACU).

▪ Son image de marque et sa position géographique :
1. Forte image de marque de la France et de l’U.E en Afrique,
2. Proximité culturelle et linguistique dans la plupart des pays 

d’Afrique: 430 millions d’Africains sont francophones, 600 
millions anglophones,

3. Proximité géographique et accès aisé aux marchés.

2. Les atouts de la France en Afrique
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3. Qui nous sommes

Lily-Perf, fondé en 2017 par Brigitte Le Borgne, a pour raison d’être, de rendre les entreprises plus fortes pour relever les défis à
venir, et leurs équipes fières des progrès accomplis.

Lily-Perf intervient ainsi sur 2 enjeux majeurs de l’entreprise:

1. L’articulation de la stratégie et l’exécution de la feuille de route (notre focus) 

2. L’internationalisation du portefeuille d’activités

En réponse aux attentes de simplicité de ses clients, ETI et PME, Lily-Perf s’est organisé en écosystème de compétences.

En particulier, nous sommes affiliés au réseau mondial d’accompagnement au développement international des entreprises, IBG
Global depuis 2018.

IBG Global a été créé il y a vingt ans par des sociétés indépendantes d’accompagnement à l’international (SAI) implantées dans 
des endroits stratégiques du globe. Reconnaissant la valeur de leur enracinement-pays, de leur diversité culturelle et de la mise en 
commun de leurs savoir-faire, ces sociétés ont formalisé leur association au sein du réseau IBG Global.

Lily-Perf réunit ainsi:

 L’expérience opérationnelle de nombreuses transformations, dans des environnements exigeants et internationaux,

 Des expériences multiples de conseil stratégique et opérationnel aux dirigeants d’ETI et pme de croissance, notamment
via les accélérateurs de développement bpifrance,

 Des projets réussis de développement business à l’international et une compétence avérée en pilotage de projets,

 Une culture de l’entreprise apprenante, dédiée à l’amélioration continue de la démarche, tant en termes de savoir-faire
que de savoir-être.

Notre approche est pragmatique et agile, fondée sur l’amélioration progressive des pratiques et le transfert de savoir-faire, avec
une attention particulière à la création d’un momentum pour la mise en œuvre.10/11/2021
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21 partners
300 consultants

62 pays

3. Notre maillage géographique
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Lily-Perf
IBG 

France

IBG 

Africa IBG 
Middle-

East

Parter 
International 

–
USA

Lily-Perf, basé à Paris, 
a noué une alliance 
stratégique avec IBG 
Global depuis 2018.
Ce maillage 
géographique est 
complété par des 
partenariats ciblés en 
France et aux Etats-
Unis.

Brigitte Le Borgne

Richard Zurba



Réseau de consultants (SAI) fondé en l’an 2000
Société commune IBG LLC créée en 2019
21 Partners - Equipes implantées dans 62 pays
200+ marchés mondiaux adressés
Réalisations:
▪ 55 000+ projets de développement export
▪ 5+ Milliards € d’investissements directs à 

l’étranger (IDE)

Brigitte Le Borgne
Lily-Perf
Senior Partner,  IBG Global France
Leader: Business line PME/ETI

Interlocuteur unique des 
entreprises Françaises et 
facilitateur pour leurs projets 
d’internationalisation
.

Richard Zurba
Zurcom International
Senior Partner,  IBG Global Africa
Leader: Co-Chair  

4. Le réseau IBG Global
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Fondé en Janvier 1999, société créée en 2004.

Equipe: 26 personnes basées dans 14 pays d’Afrique // Langues pratiquées: 
Anglais, Français, Portugais, Arabe, Swahili, Afrikaans, Bemba, Shona et Twi 
notamment.

Spécialisations:        Agribusiness (3 personnes)
Sciences environnementales (2 personnes)
Technologies de l’Information/Numérique (3 personnes)
Juridique / Droit international (2 personnes)
Ports & Logistique (3  personnes) 
Pilotage de projet/Communication (3 personnes)
Ferroviaire et technique (1 personne)
Autres….

Expérience et réalisations : plus de 4 500 projets d’implantation sur des 
nouveaux marchés, réalisés dans 35 pays d’Afrique. Expérience 
multisectorielle.

5. Focus sur IBG Global Africa (Zurcom Int’l)

10/11/2021



Executive Director
Afrique du Sud
Richard Zurba

Regional Manager
Afrique du Sud
Nathan Le Roux

Regional Manager
Kenya

Faith Okaalet

Regional Manager
Côte d’Ivoire
Geth Maiga

Regional Manager
Ghana

Cephas Kotey

Regional Manager
Tanzanie

Namala Tabaro

International Trade Advisors
Localisation :

Angola, Côte d’Ivoire, Ghana, Kenya, Malawi, Maurice, Nigeria, Senegal, 
South Africa, Tanzanie, Tunisie, Zambie, Zimbabwe 

Senior Advisor
Santé

Lindsay Zurba

5. Focus sur IBG Global Africa (Zurcom Int’l)
Lily-
Perf

France
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Equipement agricole : (Aragon, Espagne) L’entreprise n’avait pas de distributeur en Afrique, mais
elle avait reçu de nombreuses marques d’intérêt récemment. Les experts en agro-business de
Zurcom ont réalisé une évaluation du marché et une recherche de distributeurs. Le contrat de
distribution a été signé en décembre 2020 et les ventes en containeurs ont démarré en 2021.

Education: (Delaware, USA) L’entreprise cliente exerçe son activité dans la publication en ligne de
matériel à usage éducatif pour les enfants. Après avoir participé à une Business Expédition virtuelle
organisée par nos soins, cette entreprise a conclu des accords contractuels avec des partenaires au
Ghana et au Rwanda pour la distribution de ses services.

Numérique: (New Jersey, USA) Le client exerce une activité de consultant en stratégie et
d’intégration des systèmes d’informations. Il ne réalisait aucun courant d’affaires en Afrique jusqu’à
Juillet 2021. Zurcom a identifié des partenaires possibles et organisé des rendez-vous dans quatre
pays d’Afrique, qui ont abouti à la signature d’un contrat de partenariat au Ghana et au démarrage
d’une activité commerciale dans ce pays.

Logistique: (Delaware, USA) L'entreprise est un prestataire logistique pour les détaillants à
l’international. Il recherchait des partenaires en franchise dans plusieurs pays africains. Zurcom a
identifié des franchiseurs potentiels et organisé des rencontres dans six pays. Deux contrats ont été
signé au Ghana et en Tanzanie, qui génèrent aujourd’hui du chiffre d’affaires dans ces deux pays.

5. Succès clients récents en Afrique  1/3
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5. Succès clients récents en Afrique  2/3

Matériel de construction : (Allemagne) L’entreprise est un fabricant de murs spéciaux de protection
pour les salles blanches (laboratoires, hôpitaux). Elle n’avait pas de distributeur en Afrique. Zurcom
a validé l’appétence de plusieurs marchés et réalisé une recherche de partenaires au Kenya et en
Afrique du Sud. Un contrat a été signé en septembre 2021 avec un distributeur au Kenya; le projet
se poursuit en Afrique du Sud.

Agro-alimentaire (Montana, USA). Fabricant de concentré de houblon pour la bière, cette
entreprise n’avait eu aucun contact avec l’Afrique jusqu’ici. Le client a participé à une Business
Expédition virtuelle en Février 2021 organisée par nos soins et signé un accord de distribution avec
un partenaire Sud-Africain. Un courant d’affaires régulier a été initié depuis quelques mois.

Dispositifs médicaux: (Michigan, USA). Le client est un fabricant de matériel de transfusion
sanguine. Zurcom a qualifié des partenaires potentiels et réalisé une due diligence du distributeur
basé en Tanzanie.

Beauté professionnelle/cosmétiques: (New York, USA), une PME fabriquant des cosmétiques
utilisés post-chirurgie esthétique et pour la couverture du vitiligo a participé à un salon
professionnel en mai 2018 où elle a pu rencontrer des participants potentiels sourcés par Zurcom.
Depuis, l’entreprise exporte régulièrement en Afrique du Sud par l’intermédiaire d’un distributeur.
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5. Succès clients récents en Afrique  3/3

Zurcom International a réalisé plus de 120 missions commerciales/Business Expéditions, en 
présentiel et virtuelles, dont voici les plus récentes (intitulé original, en anglais) :

Appalachian Regional Commission Mining Trade Mission to Africa (Secteur minier, Février 2019).

State of Illinois / Africa Health Exhibition (Santé, mai 2019).

Federal Republic of Germany: Training and Education South Africa (Education et Formation, Avril 2019).

Qatar Tasdeer / Mission to Africa (Banque de développement du Qatar, Novembre 2019).

Federal Republic of Germany: Food Processing and Packaging / Virtual Mission Kenya and Tanzania (Agro-alimentaire,

Juillet 2020).

Federal Republic of Germany: Healthcare Study Tour/ Virtual Trade Mission Tanzania and Rwanda (Santé, août 2020).

Catalonia Trade and Investment: Virtual Trade Mission to Tanzania (Agence publique de développement, Octobre 2020).

Federal Republic of Germany: Construction Sector Study Tour / Virtual Trade Mission to Rwanda (Novembre 2020).

State of Michigan / Virtual Mission to Africa (Novembre 2020).

State of Maryland / Virtual Healthcare Mission to Africa (Santé, November 2020)

State of Montana Virtual Africa Sales Visit (Février 2021).

State of New York / Virtual Trade Mission to Africa (Mars 2021).

Eastern Trade Council (10 US State Governments / Virtual Mission to Africa (Etats Américains, Juin 2021).

State of Delaware Trade Mission to Africa (Octobre 2021)

Federal Republic of Germany: Healthcare Trade Mission to Kenya (Santé, Octobre 2021)

Galicia Healthcare Cluster: Symposium for Healthcare in South Africa (Cluster en santé, Novembre 2021)

Commonwealth of Virginia: Trade Mission to South Africa (Etat de Virginie, USA, November 2021)
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