VE“[IE“SE SpéciﬂliSéE-IEannéesd'expériennE

Hakima Compétences

BENDAHMANE

Accueil, régle des 4 par 20

Acquisition de I'ensemble des techniques de vente

0B 20 B7 40 58 Gestion des stocks, mise en rayon, inventaire, réception des
_ marchandises et commandes

[74 Av. Colonel Picot

Préparation des offres promotionnelles

83 100 Toulon Vente en face a face, en libre-service, et VRP
|J|J|k[|5@gmai|_[;nm Prise de rendez-vous et tenu des agendas des commerciaux
Connaissance de I'ensemble des produits de mon rayon afin de
proposer celui qui correspond a ma clientéle

. Service Aprés-Vente n_|
Formations 1 @

Respect des DLC et DDM
BEP/CAP Administration

U [ x périence Professionnelle

BAC PRO Commerce et Intersport - 1995 Vendeuse Spécialisée « Equipement de la personne »
Service Baiser sauvage -1996 Vendeuse en Parfumerie
Sged - 1997 Vente a Domicile
SlELE ceteelae I s BB - 1998 Vendeuse en restauration rapide,
: : Carrefour — 1998/99 Equipiére de vente
Formation des Professionnels / quip
Sud sante -2002 Téléprospectrice
d’Intersport - VVendeuse en prosp
o . Solgo - 2005 Télévendeuse
équipement de ski
Consultel - 2009 Télévendeuse et standardiste
Formation HACCP Brasserie du Stade - 2011 Barmaid

CH de la Seyne - 2013  ASH

Formation MTI, Greta du Var

Babylone - 2017 Création d’un point de vente en restauration rapide

2017 - Ma création d Entreprise

J'ai eu le souhait et 'opportunité de créer une microentreprise.

Un prét de local pour créer mon snack, « Le Babylone » situé a la Garde.
Cette aventure s’est poursuivie pendant 2 années.

Je me suis totalement investie, j'ai mis en application tous mes acquis pour
optimiser mes rendements.

J'ai d{i cesser mon activité, et tenir compte de mon état de santé, avec

grand regret.



