
White Paper V.1.0

GLOBALDECENTRALIZED-FINANCE EXCHANGE-PLATFORM 

LIGHTPAPER

1



CONSIDERATIONS
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LA SOCIETE
Lancement d’une plateforme de dépôts pour 

investissements sécurisés destinée aux marchés 

professionnels (Entreprises, investisseurs privés, 

gérants de portefeuilles en Asset Management/Wealth

Management, Family Offices) 

 Marché immense : aucun produit capable de performer les 
Banques n'est accessible aux entreprises - (sans risque ni 
volatilité)

 1er fonds au Monde consacré aux revenus passifs générés 
sur la Blockchain à destination des entreprises (B2B)

 Produits d'investissement sans trading ni effet de levier (ROI 
: de 200% à 400% par an - garantis - selon les produits)

 1ère crypto non volatile (adossée au stablecoin USDT -
dollar numérique)

 1ère Société au Monde de comptes B2B sous 
gestion algorithmique

 1er fonds non-exposé à la volatilité ni aux risques de 
fluctuations de cours (dilution des actifs sur des sous-
jacents en or-numérique, or physique, obligations d'état et 
fonds issus de hi-tech/greentech)

Information  

société

1.1
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LE PROJET 

1°) Plateforme ultra sécurisés accessible via VPN privé
2°) Contrats cryptos (Rentabilité : de 200% à 400% par an 
selon les produits souscrits, surperformant les bancaires)

3°) Contrats non exposés aux risques ou à la volatilité 
marché (adossement à des revenus passifs)

4°) Accès à des produits non spéculatifs : aucun trading 
ni aucune opération manuelle particulière ne sera à faire 
du côté des clients  : ils feront leurs dépôts en ligne et 
encaisseront leurs bénéfices. C’est tout. Le Trading est 
une affaire de spécialistes. Un client chez nous opte 
d’abord pour la souplesse, la simplicité, la rentabilité et 
la non-exposition au risque

5°) Les clients bénéficieront d’un support client de classe 
mondiale aux standards bancaires-Suisse 
(Service 5 étoiles)

Projet

1.2
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UN PEU D’HISTOIRE...

Qu’est ce que le « SOLIDUS » ? 

Les premiers Solidus d’or Romains furent 

frappés au 4ème siècle sous l’empereur 

Constantin. A la chute de l’Empire, son usage 

perdura parmi les rois germaniques d’Occident 

jusqu’aux dynasties Mérovingiennes qui 

l’adoptèrent. Son usage continua plus au Sud en 

Sicile et en Afrique avant d’être intégré par 

l’Empire Byzantin - et ce jusqu’au 11ème siècle 

Sa longévité dans le temps - malgré les 

dévaluations successives et les remous 

géopolitiques - a inspiré notre équipe et notre 

projet de par sa résilience et son adaptabilité 

quant aux process, aux équipes, aux produits et 

aux services 

Histoire

1.3

5

Solidus  



QUI SOMMES NOUS ?

D’ou venons nous ?

L’équipe Clubinvest réunit des experts de la high-

tech et de la Finance tous chevronnés 

(+ de 20 d’expérience pour la plupart)

Certains membres dont le CEO proviennent du 1er

pionnier Français de la DeFi, successful sur les 

marchés de gré-à-gré – à savoir la French Digital 

Reserve, dont Mr TK à fait les éloges dans sa video

du mois de Mai 2021 pour ses masternodes

toujours classés dans le TOP 10 chaque mois sur 

les médias professionnels 

Link :  

https://www.youtube.com/watch?v=R4VCtKOo66o

&t=492s

Histoire

1.3
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UN PEU D’HISTOIRE...

En plus de 3 ans, la French Digital Reserve a 

enchaîné les succès en lançant les meilleurs 

masternodes du marché 

https://coinpaprika.com/coin/fdr-french-digital-

reserve/

Ou bien sur Masternodes.online

https://masternodes.online/

Elle a lancé en particulier 1 coin sous-jacents et 1 

token aggrégateur de projets, devenus des 

références dans leur secteur : 

- FDR (coin PIVX) : coin de référence 

- IMPULSE (token ERC-20) avec système de 

buyback

- Projets connexes : 

https://wetrade.netlify.app/#/tabs/projets

Histoire

1.3
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OPPORTUNITE

Contrat annuels à rendement garanti (de 200 à 

400% annuels) à destination des entreprises et 

gérants de portefeuilles

1er produit dérivé algorithmique de captation de 

revenus passifs (issus de l’industrie Blockchain)

A-) Captation quotidienne de profits issus des 

écarts de cours entre paire de cryptos sur les 

plateformes-exchange (Yield Farming)

B-) Revenus passifs issus des écarts de cours 

entre contrats futures (dérivés) et prix-spot au 

marché sur exchanges (Algos de hedge-funding)

C-) Profits issus d’Algorithmes en captation de 

rewards sur staking et masternodes

Opportunité

Marché

1.4
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DEROULEMENT DES PRIVATE 

SALES (SOLS)

1. Déroulement des Ventes privées 

avant ICO (=Vente publique)

2. Utilisation des fonds 
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PREMIERE VENTE PRIVEE 

Round 1 

Qté : 700 000 tokens

Prix : 0,70 $ (USDT)

21 JUIN 2021 

SECONDE VENTE-PRIVEE 

Round 2 

Qté: 900 000 tokens

Prix : 0,90 $ (USDT) 

21 Septembre 2021 

VENTE PUBLIQUE    

& LISTING

Qté :  2 360 000 tokens

Prix : 1,00 $ (USDT)

21 Novembre 2021

Levée initiale de 490 000 $

Seconde levée de 810 000 $

Lancement du service-commercial 

Lancement du service analyses & 

prospectives 

Recrutement des Asset managers

Lancement des hard-wallets

Mises en place des offres de 

staking & de yield farming

Premiers partenariats (arbitrages)

Cellule « Recherche de projets »  

Levée officielle de 2 360 000 $

Listing du Token Solidus 

(CREX24 ou Delion DEX)

Lancement du trading-algo sur 

DEX/CEX via la Binance Smart Chain 

(réservé aux professionnels)

Référencement du véhicule 

d’investissement auprès néo-Banques 

partenaires et gérants de fonds 

10
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Création & enregistrement du 

Clubinvest en Estonie

Lancement de la Plateforme

Lancement de la Pool de 

liquidités et des hot-wallets

Tests et codage des Algos

Lancement du service-clients

2.1



UTILISATION DES FONDS

Clubinvest éditera un smart-contract dès les ventes 

privées; garantissant l’application d’une 

gouvernance stricte entre ses membres dont les 

décisions seront soumises au vote après avoir 

consulté les communautés d’investisseurs et les 

clients

Les fonds feront l’objet d’un audit comptable 

approfondi lors de la due-diligence indispensable à 

la vente publique effectuée alors sous forme d’ICO 

officielle avant mise au listing du jeton SOLIDUS 

(Ticker : SOLS)

Une communication financière sera alors 

officiellement publiée via un média/journal connu et 

reconnu. Une section « conseil fiscal » via notre 

partenaire DBL sera également accessible à tous 

nos investisseurs via la plateforme-web pour 

optimiser les profits issus de nos actifs digitalisés 

Utilisation 

2.2
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Solidus

Top Level Snapshot

• 1er contrat-à-terme de Token

dans l’univers de la Finance 

décentralisée 

•10+ experts de la Crypto,

et de la blockchain avec 

chacun plus de 5 ans de 

pratique dans le secteur

• Experimentés en Finance 

régulée comme de gré-à-gré 

en tokens, smart-contrat 

coins, NFTs etc....)

TOKEN SOLIDUS ? TEAM LEGITIMITE

• Société développée en 

Estonie avec le soutien du 

Gouvernement  

• Déjà plus de 5 lancements 

de tokens listés avec succès 

(tous en croissance 

pérenne)

Advisory board:

Leaders reconnus dans la 

discipline du digital, 

investisseurs privés déjà 

clients sur activités 

antérieures, influenceurs.

12

• R.O.I. : de 200 à 400% 

annuel (sous contrat selon 

paliers d’apports de fonds)

• Membre de la Blockchain

Alliance

• 1ere plateforme de comptes 

gérés par Bots et algorithmes 

100% automatisés 

• Gestion déléguée à 100% 

sans trading : le client dépose 

ses fonds et encaisse des 

revenus passifs – c’est tout

• Tout profesionnel peut 

accéder à une plateforme de 

classe boursière pour 

déposer, visualiser et 

effectuer ses demandes de 

retraits en toute simplicité 



Un palmarès connu et reconnu 

Clubinvest comme son prédecesseur FDR continueront de collaborer sur les projets passés 

et futurs; leurs équipes ayant réalisé des exploits en terme d’audace et de prise de parts de 

marchés avant tous les autres acteurs encore à venir....  

Atouts maîtres 

2.2
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PROBLEMES&SOLUTIONS

1. Réponses & Solutions 

2. Team
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Notre motivation

Le projet SOLIDUS initié par le CLUBINVEST ambitionne de 

répondre aux attentes pressantes d’un marché en pleine ebullition : 

celui de la surperformance par rapport aux produits bancaires

devenus poussièreux et peine capables de juguler l’inflation pour 

les plus connus d’entre eux comme l’assurance-vie (pourtant

toujours considérée comme l’épargne N°1 des Français selon les 

derniers sondages)

Il fallait donc apporter au marché, des produits sûrs, stables 

sur le long terme, capables d’allier performance et sécurité 

sans oublier d’une simplicité extrême pour les utilisateurs 

CLUBINVEST était sans nul doute la réponse à cette question 

Réponses et 

solutions

3.1
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3.2

Team

Helga Matos
Partner, CMO 

Head of Copywriting

Past : 

Resp. projets enterprises

Claranet Portugal

Chef des Ventes 

Portugal Telekom Group

(Project Mgt & team leading) 

Directeur de projets 

I.B.M. portugal Inc.

L’équipe SOLIDUS réunit les 

profils les plus expérimentés

comme les plus variés :

Notre ambition étant de 

répondre aux exigences 

d’une clientèle internationale 

exigeante à la recherche 

d’un service 5 étoiles 

Clubinvest poursuit cette 

ambition sans relâche avec 

pour credo l’excellence, la 

transparence dans la 

perennité - et la performance 

dans la simplicité  
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Olivier S. Lemoine
Fondateur, CEO 

& Resp. Partenariats 

Past : 

Directeur Général

French Digital Reserve

Directeur des Operations 

CBRE Group

(Global Facility Management) 

Resp. Div° Install° Satellites 

Rotana Holdings Inc.

Dragan Jelesijevic
Associé, Global CTO 

& Cloud-Architect

Past : 

Global CTO 

Orange Group China

Worldwide CTO 

Deutsche Telekom Group

Directeur des offres 

hébergements & Cybersécurité

TELEHOUSE Inc.



3.2

Advisory
Advisory Board :

du support venant de 

deux domaines 

complémentaires :  

Nos corporate advisors

viennent tous du Monde de 

la High-Tech ou de 

l’industrie B2B. Avec leurs 

conseils avisés et de 

potentiels développements 

ou partenariats en cours 

de discussions, 

CLUBINVEST et ses 

partenaires pourront 

connaître une 

coopération future des 

plus fructeuses

Sebastien Guenard

Founder & CEO,

Agora Managers S.A.S

Previously : 

Head of global Sales 

Kompass France

Dan Mac Cambridge
CEO, 

Cambridge Institute of Technology

Previously :

CBI Group 

Bell Canada

B
u
s
in

e
s
s

Frédér ic Goujon

CEO, 

NeurochainTech.io

Previously : 

Head of Consulting 

BGFI Consulting

Head of Operations 

DBA

Marc Montiel

Vice-President Enterprise, 

NetApp Inc.

Previously : 

Head of Sales 

Sun Microsystems 

Territory Sales Director

Bull Atos Technology

Nikita Sachdev

CEO, VIP ambassador

Lunar PR.io

Model Talent Agency

Head of Management

Crypto Host 

HUOBI GLOBAL

Sylvie Gauthier 

Director of Supply chain, 

Shiseido Cosmetics Inc.

Previously : 

Head of Procurement

Locarchive

Head of Facility & Supply chain

Risc Group17
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Ceyuan Ventures

A top-tier venture capital firm focused on exploring emerging technologies. 

Ceyuan Ventures was an early investor in OKex & continues to actively work to 

help finance and propel established blockchain projects forward. The company 

was founded by Bo Feng.

CREX 24 Decentralized Exchange 

Blockchain consultation and technology support arm of Crex24, one of the

world’s most performing cryptocurrency exchanges. CREX24 Blockchain Capital 

focuses on helping promising initiatives in their space raise need capital, while

providing operational & marketing guidance as well as access to their exchange

platform

10.2

Cornerstones

Binance

Binance is an international cryptocurrency exchange platform and the largest 

of its kind by trading volume in the world. Acting as more than an exchange 

enabler, Binance actively works to promote regulated cryptocurrency exchange 

and adoption across global markets and supports emerging projects.
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TOKENOMICS

1. Usage du Token

2. Gouvernance 

3. Engagement Eco-responsable

4. Tokenomic : pour une distribution 

équitable 
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Usage

3.1

Convertibilité sur la plateforme pour acheter en direct : 

- Services de conseils en Tokenisation d’actifs 

- Accès aux classes de tokens (asset, security, community)

- Rewards de Masternodes et Cloud mining

- Token d’échange indispensable pour tout digitalization de 

projets en cours ou à venir 

- Valorisation de la Data tokenisée (conversion du panier-

client en actif mesurable et quantifiable sur la bourse des 

crypto valeurs) 

Le Token Solidus sera le carburant d’une cash-machine a 

mi-chemin entre des produits boursiers agiles et des 

véhicules d’investissements plus sophistiqués mais 

toujours adossés à des projets réels 

De même, chaque détenteur de Solidus participera 

annuellement à un reversement au Fonds de garantie, 

grâce aux frais de transactions qui y seront directement 

transférés (moins d’un SOLS en frais de gas)

La détention de la clé privée SOLIDUS sur les wallets

permettra également de libérer les capitaux plus intérêts 

tout comme de participer aux nombreux incentives

réservés aux seuls détenteurs de ce token

20
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La Gouvernance, au sein de la structure :

Toutes les décisions stratégiques ainsi que les projets 

impactant l’ensemble de la société seront soumis au vote à la 

proportionalité des actifs détenus (en nombre de tokens)

Tous les avis seront débattus dans le respect le plus strict des 

avis mais avec pour impératif la sauvegarde supérieure des 

intérêts de la société, de nos clients et de nos futurs 

actionnaires 

Le SOLIDUS demeurera un token de référence, rare, et de plus en

plus recherché sur les marches financiers

Néanmoins, de hautes valeurs d’éthiques sociales et 

managériales resteront de mise 

En effet, ce token ambitionne d’ici quelques années de s’adresser 

à des porteurs de projets à haute profitabilité eco-responsable, 

éthique et sociale

Nous apporterons un soin particulier à sensibiliser nos clients et 

partenaires à cette démarche de qualité dans la durée

Gouvernance

3.2
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Buy SOLIDUS 

ENGAGEMENT 

ECO-RESPONSABLE 

Une ambition

RENTABILITE 

SIMPLICITE 

PERFORMANCE 

Une technologie

ROBUSTE 

ULTRA-SECURISEE

NON POLLUANTE

100 % GREEN  

SOUPLE 

REACTIVE

PAPERLESS & FUELLESS

Une monnaie d’échange

UN TOKEN SOLIDE

ANTI-CRISE 

DURABLE

A ECOSYSTEME FIABLE 

SANS CONCURRENCE 

3.3

QUELLE ECO-RESPONSABILITE ?

Systeme de vote assurant une collegialité

Team supply raisonnable 

Peu de gros porteurs 

(Whales ou baleines)

Token utilisé comme frais de transaction 

Token utilisé comme clé de souscription 

chaque année lors des renouvellement de 

contrats (Peer-2-peer)

04 Platform Introduction

22

Token comme collatéral 

pour produits d’investissements Eco 

responsables (masternodes virtuels 

À consommation de CO² nulle)

Token utilisé comme wallet transaction 

fee

Token comme pas-de-porte/partenaires

Token utilisé pour des règlements 

fournisseurs paperless en P2P 

(chaque prestataire ayant l’obligation 

d’ouvrir un wallet pour être réglé en 

Solidus)



ALLOCATION DE TOKEN 

Une distribution équilibrée et équitable                                            

(Reserve System+ Liquidity Ecosystem = supply destinée au listing)

Token

distribution 

1.1
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4.3

SOLIDUS 

Token  

distribution

MKG Funds (10%) 

Advisory  Board 

5%
MKG Funds  (10%) : 

Prof. networks

3%

MKG Funds (10%)

Corp comm° 2%

Initial liquidity

Pool (14%) 

Ecosystem

(29%)

33%

Tealm

supply

20%

Pre-sale

Round 2 

15%

Pre-sale

Round 1

12%

*Team Clubinvest & advisors will never own more than 20% of the total supply

Total SOLIDUS Token Supply

($SOLS) 6,000,000

SOLIDUS Token 

Distribution

Pre-sale / Round 1 (0,70$)

($SOLS) 700,000

Pre-sale / Round 2 (0,90 $)

($SOLS) 900, 000

Team supply*

($SOLS) 1, 200,000

Initial liquidity pool

($SOLS) 840,000

Marketing Funds

($SOLS) 600,000

Ecosystem (Listing : 1$)

($SOLS) 1,640,000

11 SOLIDUS Token PRVT 

Sale ($SOLS)
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Interactions & 

impacts  

(Carbon free)

Platform team

Marketing & Sales

Product offering

Turnover development

Other B2B verticals

Tokenization Consulting,  

Engineering & tailored

AMM Trading

Influencers & public

Becoming a Digital market

leader in the professionnal

Crypto sphere

Brands & Events

Crowd influence/ 

engagement solutions 

via client-Tokenizations

for forward thinking

brand events

Management team

Leading investment

opportunities

Ensuring profitabimity

for the client portfolio 

and shareholders

4.3

04 Platform impact
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Partners

Becoming a World-class able 

to attract the best technical and 

financial partners



Impact public 

et éducationnel 

Webinaires TWITCH,

Live Sessions

Débats à thèmes 

Mobile app development pour les 

clients connectés en Market

Making services sur nos services 

de location d’algorithmes 

(Option exclusivement réservée 

aux professionnels)

4.4

04 Platform interactions
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SOLIDUS&

CLUBINVEST :  

VISION 2021 à 2025

1. Communication

2. Milestones

3. Expansion future
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Communication:  

B2B Verticals & 

réseaux d’affaires

5.1
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Project-tokenization

Verticaux et branding : 

E-commerce & Merchandising, 

Mode, industrie du Luxe, 

Cosmetiques & parfumerie,     

Jeux & Entertainments, cryptos 

& blockchain industrie, fonds 

d’investissements ,            

Banking sector, portails 

Exchange  



ROADMAP :  

Milestones 

réalisations , 

progrès futurs  et 

consolidations 

5.2

Avec des fondations 

solides, Clubinvest va 

poser les jalons d’un 

développement aussi 

fulgurant que maîtrisé. 

En effet, la demande en 

2021 a progressé de 

plus de 1000% alors 

que le marché n’a pas 

eu le temps de 

structurer les offres 

entreprises en raison de 

l’épisode COVID-19 qui 

a stoppé nombre de 

projets économiques 

Whitepaper Technique 

& Marketing terminé

1ère démo 

fonctionnell

(publication du

smart contract, 

système de vote,

testnet live du 

$SOLS en gas fee

Pre-sales Round1 

1ère levée de fonds 

pour  la création 

société 

(environ 500 K)

Pre-sales Round2 

2ème levée de fonds 

pour lancement 

techniques 

complets

(environ 800 K)

Pre-sales Round 3 

3ème levee de fonds

MKG & Ccial + 

listing officiel & ICO

($M 2.4)

.

DEX listing, 

testnet/mainnet

transactions, core

developments (AMM 

trading, algos etc...) 

Achèvement des 

recrutement des 

principaux investisseurs

Approche de nouveaux  

fonds et nouveaux gérants

Mise en place de tout 

l’Ecosysteme pour 

l’ensemble de l’offre 

commerciale – y 

compris concurente à 

la société 

Adoption du SOLIDUS 

Token ($SOLS) comme 

standard majeur de 

tokenisation d‘actifs sur 

un marché qui aura d’ici là 

évolué vers plus de 

concentration 

Q2 2021 Q2 2021 Q2 2021

Q3 2021Q3 2021Q3 2021

Q4 2021 Q1 2022 Q2 2022

Solidus  
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VISION A COURT

MOYEN  TERME 

1. Partenaires de lancement 

2. Monetisation/services

3. Usage des fonds après listing
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6.1

At-launch Partners

Feel Mining FTX.com Just Mining

Leader inconstesté du 

Masternode tout 

packagé en France 

ainsi que des 

fournitures en 

hardware de minage, 

solutions cloud et 

autres solutions B2C 

intégrales ou 

partagées 

Issu de la 

successful

ALAMEDA 

Research, FTX fait 

désormais partie du 

TOP 5 mondial des 

plateformes 

d’échanges. Nous y 

aurons des robots 

actifs pour nos 

market making

services

Successful startup 

leader en Masternodes

Pépite de la Tech invitée 

partout sur les plateaux 

radios/TV pour 

témoigner du 

dynamisme du minage 

hardware ou software et 

de l’univers bouillonnant 

du minage cloud

PARTENAIRES AU 

LANCEMENT

31
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Monetisation

des services

6.2

Frais quasi inexistants,

Hauts volumes de transactions, 

Dynamique de flux et d’échanges  

.
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6.3

Usages des 

fonds après 

Listing

Operational Expenses  

58%

La majorité des fonds 

levés seront détenus par 

un avocat mandaté sur un 

compte ségrégué. Les 

fonds seront libérés sur 

demande justifiée; à 

commencer par la 

création de la plateforme 

& infrastructure société

Governance

Fund 20%

Les fonds dits de gouvernance 

seront utilisés afin de garantir 

la compliance vis à vis des 

utilisateurs, le respect des 

normes profesionnelles en 

vigueur, la tenue d’audit 

régiuliers ainsi que l’édition et 

la publication de reportings

détaillés 

Corporate Structuring  

10%

Les fonds structurels serviront 

à la constitution de constitution 

de fonds assurantiels afin de 

garantir les dépôts initiaux de 

chaque clients  

Ecosystem Support  

7%

La force du concept 

Clubinvest repose sur la 

solidité de son Ecosysteme

pour lequel des fonds R&D 

seront constitués en vue 

d’améliorer les technologies 

ainsi que les MAJ 

nécessaires 

Security &

Legal  5%

Une petite partie des fonds 

seront consacrés à la 

vigilance légale et au suivi des 

normes nationales et 

internationales. Grâce aux 

compétences des cabinets 

Baker & MacKenzie, Legal & 

General ainsi que de 

nombreux autres
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CONTACT

7.1 Points de Contact

7.2 Remerciements 
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Offices

(Provisoires) 

12.1

Estonia

Clubinvest Digital 

VenturesOü

Headquarters :

Narva Maante 7,

Floor 5-6-7

10117 Tallinn

ESTONIA

Telegram channel:

t.me/solidustoken_io
CEO:

ceo@solidustoken.com

Whatsapp: +356 99 99 78 78 WeChat: olivierlem1

KakaoTalk: olemoine

Portugal

WeHodl Hub-Trader & School

International Ltd

(Technical partner)

Rio do campo 120, 2765-306 

Estoril 

PORTUGAL

FindSolidus via SMN

discord.me/SOLS facebook.com/solidusnetwork twitter.com/ SOLS

twitter.com/solidustoken

Find SOLIDUSToken

medium.co m /solidustoken

12 Contact
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Pré-inscription (Whitelist)
Lien : https://lc.cx/3NqMWr

mailto:alex@Chiliz.com
https://deref-mail.com/mail/client/91F_UI1pwEg/dereferrer/?redirectUrl=https%3A%2F%2Flc.cx%2F3NqMWr


V2.0 May the 111th,2021

Author :                     

Olivier LEMOINE 

“CLUBINVEST REMERCIE PAR AVANCE TOUS SES CONTRIBUTEURS 

POUR BATIR EN SEMBLE UN FUTUR FAIT D’OPPORTUNITES” 
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