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Entrepreneur
Créateur d'entreprise
Cadre, manager, dirigeant de petites structures

6 Appréhender son marché et s'y adapter (étude de marché, Swot, ..).
6 Apprendre des techniques et outils de commercialisation.

6 Découvrir I'approche marketing (fondamentaux et outils, 4P, ..).

6 Découvrir les bases et quelques outils clés de communication.

6 D'apprendre les bases de la gestion d'une activité et d'organisation.
b De développer ses qualités propres et d'afficher sa différence.

6 Des aspects juridiques et legaux peuvent étre abordé sur demande.
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DES COURS EN LIGNE, EN VISIO,

qgque vous pouvez suivre d'ou vous voulez (en vacance, chez vous, dans votre
salon, ..) Une synergie de groupe dynamique grace aux différents profils des
stagiaires.

& UN ACCOMPAGNEMENT PERSONNALISE
Adapté aux différents profils des stagiaires (métiers, formations,
expériences, environnements).
Des entretiens individuels et des échanges de groupe en classe

virtuelle.

4 UNE METHODE PEDAGOGIQUE PROGRESSIVE
Dynamique et structurée, avec des exercices en live, des mises en
situation....
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SE LANCER DANS LE BIEN ETRE
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Comprendre son
marché |, les acteurs

et les opportunités.

Rappel sur:
4 Etude de
marché
6 swort

é .

MAR\‘“—““G

Structurer son offre
selon le principe des
"4P"

4 Produit/service

4 Prix

6 Communication

4 Distribution

Pour savoir
comment se vendre,
quels sont les leviers
de développement

de son activité...

Qu'est ce que je
vends?
Définir son offre en
fonction du marché
et des opportunités.

-> Se positionner.

Etablir une liste de
prestations de
services adaptées a
votre marché, votre

environnement, ...

Comment se

présenter?

4 Elaboration de
supports de
communication.

6 Découverte
d'outils de
création de
contenu.

6 Communication
digitale (réseaux
sociaux, site

Comment se

vendre?

6 Méthodologie de
prospection

4 Ouitils de
prospection

6 Négociation

GES!

Comment gerer

son entreprise?

Module adapté aux
besoins et a la
situation des
stagiaires.
Sujets abordés:

. Organisation

& Administratif

4 Strategie
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Un profil et une expérience commerciale a lI'international a votre service!

Diplébmée d'un master d'Ecole de Commerce, | ai eu la chance d'occuper différents
postes a responsabilités aux 4 coins du monde : New York, Los Angeles, Rio De
Janeiro, Mexico, Hong Kong, Pékin, Londres, Geneve, Paris,.. dans les secteurs de
la mode, du luxe, des cosmétiques, des vins et spiritueux, de I'événementiel et de
I'environnement. Forte de cette expeérience, je dispose aujourdhui de tous les outils et
methodologies pour développer une activité dans n'importe quel secteur. Et je vous propose
de vous en offrir un concentré ; les bases indispensables au développement de votre
entreprise.

Un constat alarmant

Les entrepreneurs, créateurs d'entreprise, ou dirigeants de petites
structures ne disposent pas toujours des connaissances nécessaire
= pour développer leur activité.

Ne sachant pas comment s'y prendre, ils se rabattent le plus
souvent sur des solutions tres couteuses (agence de
communication, commerciaux freelance ..). lls deviennent alors dépendants de ces

sous traitants sans jamais acquérir un savoir faire interne.

Forte de ma récente expérience de création d'entreprise, j'ai pu développer un
certain nombre d'outils et de compétences pour faire décoller mon activité. Et je
souhaite les mettre a disposition des entrepreneurs pour les aider a développer
leurs compétences en interne et deévelopper une stratégie de developpement
peéerenne.
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FORMATION CONTINUE

[0 « Devenir Coach Bien étre »

[0 « Faire décoller son activité »
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PUBLIC

Toute personne souhaitant devenir un professionnel de la relation d'aide et de

'accompagnement des personnes (pas de limite d’age ou de diplédme requis).

MODALITES DE PAIEMENT
A linscription : un acompte de 30 % est a régler au plus tard 72H avant le Ter
jour de formation.
[1 Le reste (70%) pendant le mois de formation
[1 Paiement échelonné
2eme paiement 25% 30 jours apres le Ter jour de formation
3eme paiement 25% 60 jours apres le Ter jour de formation
4eme paiement 20% 90 jours apres le Ter jour de formation

Mode de paiement choisi:

[1 Carte bancaire en ligne( sur une plateforme séecurisée),
[1 Paypal

[1 Cheque (a envoyer a I'adresse ci-dessous).

[1 Virement

INSCRIPTION

Votre inscription sera validée a la réception du bulletin d'inscription, de la pro
forma signée et de I'encaissement de 'acompte de 30%. Vous recevrez un mail

de confirmation de votre inscription.

Signature:



Contactez-nous

Numeéro de télephone
+596 696 /9 3456

Adresse e-mail
contact.zentouch@gmail.com

Instagram

Zentouch_Bien_Etre

Facebook
Zentouch_Bien_Etre_Martinique

Adresse postale

Quartier Mare Poirier
97223 Le Diamant
MARTINIQUE

site internet

www.zentouch.fr




