
GAGNER DE L’ARGENT AVEC AMAZON FBA 

 



Préambule 
Si vous avez acheté ce guide pour gagner de l’argent avec Amazon FBA, c’est que vous êtes 

probablement déjà prêt à passer à l’acte et je vous félicite pour ce premier passage à l’action. 

Je vous précise tout de suite, ce guide est là pour vous apprendre à gagner de l’argent avec Amazon 

grâce à une seule méthode, ultra détaillée. Mon but n’est pas de vous faire une liste de techniques 

sans les approfondir. Je pense que c’est d’ailleurs, le meilleur moyen de vous perdre et de vous 

décourager !  

Dans ce guide, vous apprendrez comment, grâce à une seule technique bien précise, gagner de l’argent 

avec Amazon, rapidement et sans connaissances particulières. Je vous montrerai comment vous y 

prendre, étape par étape, quasiment au clic prêt, afin de mettre toutes les chances de réussite de votre 

côté !  

Je vous souhaite une excellente lecture et j’espère de tout cœur que ce guide va vous permettre de 

percer sur Amazon et sur Internet en général ! 

Important, vous aurez besoin d’un compte vendeur sur Amazon, si ce n’est pas déjà fait, voici le lien 

pour vous inscrire : https://services.amazon.fr/services/vendre-sur-internet/comment-ca-marche-

pro.html?ref=azfrsoafoo&ld=AZFRSOAFooter 

L’inscription est un peu longue, mais elle n’est pas compliquée. 
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I La méthode détaillée 
 

Le concept est assez simple en soit, il se résume en une phrase : 

Trouver des produits qui se vendent bien sur Amazon, trouver le meilleur fournisseur pour ce produit, 

envoyer quelques exemplaires du produit dans les entrepôts d’Amazon et faire en sorte de toujours 

êtes le moins cher pour vendre le plus possible, puis recommencer ! 

 

Trouver des produits 
 

Le meilleur moyen de réaliser cette étape consiste à s’inscrire sur un maximum de groupe Facebook 

qui font la promotion de produits (Firerank, ect.) afin de tomber régulièrement sur de bons produits, 

qui profitent également de la promotion des réseaux sociaux. 

Une autre solution possible est de chercher de manière aléatoire des produits sur Amazon en 

parcourant les catégories jusqu’à reconnaître un bon produit.  

Voici une impression d’écran pour reconnaître un bon produit : 

 

 

 



Trouver le fournisseur 
 

Dans la majorité des cas, vous trouverez le meilleur fournisseur sur AliExpress.com, Bangood.com ou 

Dhgate.com. 

Il vous suffit de marquer le nom du produit sur le site en question et de le commander. 

Dans l’exemple précédent, c’est sur AliExpress qu’on le retrouve. Notez qu’au moment où vous lirez 

ce guide, ce produit ne sera peut-être plus valable et il faudra en trouver un autre. 

Voici une capture d’écran du produit sur AliExpress, la différence de prix va vite vous sauter aux yeux ! 

 

 

N’oubliez pas de prendre en compte les frais de port. Plus vous avez les moyens d’en commander 

plusieurs exemplaires, plus la part des frais de port sera légère !  

N’hésitez pas à contacter le fournisseur pour lui dire que vous souhaitez commander régulièrement 

des produits chez lui, il vous offrira peut-être un bon de réduction ! 

A partir de là, il ne vous reste plus qu’à commander le produit et l’envoyer dans les entrepôts 

d’Amazon FBA à l’adresse indiquée dans votre espace vendeur ! 

 

Vendre votre produit 
 

Nous voilà à l’étape la plus importante à savoir : La vente du produit. 

Vous avez cliqué sur « Vendez sur amazon » sur votre produit et vous en êtes normalement arrivé à 

l’étape du prix et de la quantité. La quantité dépend de vous, je ne reviendrai pas vers cela mais le plus 

important va être d’apparaître dans la « paybox », la zone la plus importante pour vendre sur 

Amazon ! 



 

Capture d’écran explicative 

 

Comment y arriver et ne pas être placé dans la catégorie « autres vendeurs » qui ne convertit presque 

pas ? 

La première chose est avant tout de passer par amazon FBA, qui, en plus de gérer la logistique à votre 

place est la première condition pour passer dans la Paybox justement. 

La deuxième condition est d’être le moins cher des vendeurs à utiliser Amazon FBA (logo « prime »). 

Ici, on voit que le produit est vendu à 11,10, nous achetons notre produit à 3,50 environ, même si 

Amazon prend environ 15% à 20% sur le prix de vente (sans compter votre formule d’abonnement), 

c’est énorme, mais il vous reste encore de la marge pour vendre moins cher et faire du bénéfice. 

Une fois toutes ces conditions remplies, il ne vous restera plus qu’à attendre et voir le nombre de 

vente s’accumuler de jour en jour jusqu’à épuisement des stocks ! 

 

II Les avantages 
 

• Le gros avantage de système réside avant tout dans sa simplicité. Une fois le produit trouvé 

et le fournisseur sélectionné, vous n’avez plus rien à faire. 

• Le bénéfice par produit n’est pas négligeable. 

• Pas besoin de s’occuper de la logistique. 

• Amazon paye ses vendeurs très rapidement. 

• Les retours sont gérés par Amazon FBA. 

 

 

 



III Les inconvénients 
 

• Certains produits n’acceptent pas ce système de « Paybox » et le vendeur peut décider d’être 

le seul à vendre le produit pour garder le monopole. 

• Vous êtes obligé de chercher constamment de nouveaux produits, vous n’êtes pas le seul à 

utiliser cette technique et cette guerre des prix finit par se terminer au bout d’un moment 

lorsqu’un vendeur décide de trop casser les prix. Il ne vous reste plus qu’à liquider votre stock 

et passer au produit suivant. 

• Il faut attendre 2 semaines avant de mettre le système en route, le temps que le fournisseur 

envoie les premiers produits à Amazon (possibilité de réduire ce temps si vous planchez sur des 

produits haut de gamme avec BigBuy.com) 

 

CONCLUSION 
 

Cette technique est absolument parfaite pour commencer à vendre Amazon. Elle vous permettra de 

maîtriser à la perfection la plateforme et peut être qu’un jour, vous lancerez vos propres produits en 

exclusivité et décrocher le gros lot ! 

Ce guide est maintenant terminé, il ne vous reste plus qu’à passer à l’action, c’est à vous de jouer ! 

 

 


